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GUIA DO CREATOR - TIKTOK SHOP

Do zero a sua primeira
venda

O manual completo pra vocé postar, vender e crescer como creator — sem
estoque, sem investimento e sem depender de sorte.

somostropa.com.br @tropa.agencia


https://somostropa.com.br

5{% GUIA DO CREATOR

O que vocé vai aprender

Este guia foi feito pra te levar do zero a sua primeira venda no TikTok Shop com um método
claro — e depois te dar o que precisa pra transformar isso em renda constante. Leia na ordem;
cada parte prepara a proxima.

> 01 — A oportunidade e a mentalidade que vende

> 02 — A base: conta, nicho e curadoria de produtos

> 03 — A anatomia do video que vende (a parte que importa)

> 04 — Frequéncia, dados e escala

> 05 — Plano dos 7 primeiros dias e ddvidas comuns

Como aproveitar de verdade

Nao so leia: aplique um passo por dia.

Some este guia aos outros materiais gratuitos da Tropa: os 50 Ganchos e o Checklist do
Video.
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A oportunidade que esta na
sua mao

Por que o TikTok Shop é a chance mais real de ganhar dinheiro com
conteudo hoje — e a mentalidade que separa quem vende de quem desiste.
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O TikTok Shop juntou as duas coisas que vocé ja faz: criar conteldo e influenciar
decisao de compra. A diferenca € que agora a venda acontece dentro do préprio
video — e vocé ganha comissao por cada uma.

E 0 que o mercado chama de social commerce: a loja ndo estd mais separada do conteldo,
ela vive dentro dele. Para o creator, isso € enorme. Vocé nao precisa criar produto, nao precisa
de estoque, nao precisa investir dinheiro. Precisa de bons videos e de constancia.

E 0o momento é agora: cada vez mais marcas estao entrando no TikTok Shop e todas precisam
de creators pra vender. Quem comeca cedo e aprende o método sai na frente enquanto a
concorréncia ainda esta descobrindo.

O que muda pra voceé

> Vocé ganha por venda, nao por seguidor. Um video certo vende mais que mil seguidores
parados.

> Sem estogue e sem investimento: vocé promove produtos de terceiros e recebe comissao.
> Sem precisar de fama: perfis pequenos vendem todo dia quando o conteudo é bom.

> Da pra comecar hoje, com o celular que vocé ja tem.

I O que vende nao e o tamanho do seu perfil — e o video.

A mentalidade que separa quem vende de quem desiste

A parte técnica deste guia é facil. O que realmente decide o seu resultado é como vocé encara
isso:

> Trate como negédcio, nao como hobby. Negdcio tem rotina, meta e acompanhamento.

> Consisténcia vence viralizacao. Um viral é sorte; postar todo dia é estratégia.

> Autenticidade converte. As pessoas compram de quem elas acreditam, nao de quem
parece propaganda.

> Paciéncia com o comeco. A primeira venda quase nunca vem no primeiro video — e tudo
bem.

> Deixe os dados decidirem. O que vendeu, vocé repete; o que nao, vocé corta.

A real que ninguém te conta

A maioria dos creators desiste antes da primeira venda chegar.

Nao é que o método nao funcione — é que pararam cedo demais. Quem fica e ajusta,
vende. Esse guia existe pra vocé ser do segundo grupo.
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A base bem feita

Conta de afiliado, escolha de nicho e curadoria de produtos. E aqui que
metade da venda € ganha — antes de vocé gravar qualquer video.
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Passo 1 — Prepare sua base

Antes de pensar em video, deixe o terreno pronto. Sao trés coisas simples, feitas uma vez, que
evitam retrabalho depois.

Ative sua loja de afiliado
> Habilite o programa de afiliados do TikTok Shop na sua conta e monte sua vitrine.

> Capriche na bio: diga em uma linha o que vocé mostra e pra quem (ex.: “achados de casa
que facilitam seu dia”).

> Deixe a vitrine organizada com os produtos que vocé realmente vai promover.

Escolha um nicho

Focar em um nicho faz vocé virar referéncia mais rapido e faz o algoritmo entender pra quem
te entregar. Nao precisa ser pra sempre — precisa ser pra comecar.

> Escolha algo que vocé usa e gosta: beleza, casa, fitness, tech, pet, cozinha, organizacao.
> Cheque se ha produtos com boa comissao e demanda nesse nicho.

> Um nicho nao te prende: te da clareza. Vocé amplia depois, com base no que vender.

Passo 2 — Curadoria: produtos que vendem
sozinhos

Produto certo é metade da venda. Um video mediano de um produto desejado vende mais que
um video perfeito de um produto ruim. Antes de gravar, passe cada produto por estes filtros.

Os 5 filtros de um bom produto

> Comissao que compensa o seu esforco de criar o video.

> Demanda e avaliacdes boas — sinal de que as pessoas ja querem aquilo.
> Preco com apelo e um beneficio facil de mostrar em poucos segundos.

> Facil de demonstrar em video (efeito visivel, antes/depois, uso pratico).

> Algo que vocé usaria de verdade — autenticidade aparece na tela.

Sinais de alerta (fuja)
> Avaliacdes baixas ou reclamacoes de entrega: a devolucao vira sua dor de cabeca.
> Estoque instavel: nao adianta viralizar e o produto sumir.

> Promessa milagrosa ou apelo duvidoso: queima sua credibilidade.
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> Produto saturado sem um angulo novo seu: se todo mundo ja mostrou igual, traga um
recorte diferente.

Onde achar produtos quentes DICA

Veja a aba de produtos em alta do TikTok Shop e os lancamentos.
Observe o que outros creators do seu nicho estao postando com frequéncia — repeticao

é sinal de que vende.
Preste atencao no que as pessoas pedem nos comentarios.

Regra de ouro da curadoria

Na duvida entre dois produtos, escolha o que é mais facil de mostrar funcionando em 15
segundos. Facilidade de demonstracao vence preco baixo quase sempre — porque o que
converte é a pessoa enxergar o beneficio acontecendo.

E comece com poucos: 3 produtos bem escolhidos que vocé promove com constancia rendem
mais do que 15 que vocé mostra uma vez e abandona.

Antes de gravar, confirme

O produto tem boa avaliacao e estoque disponivel.
Vocé consegue mostrar o beneficio em poucos segundos.
A comissao compensa o tempo que vocé vai investir no video.
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O video que vende

A anatomia de um video que converte, o poder do gancho e o segredo
invisivel da retencao. Esta é a parte que mais muda o seu resultado.
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Todo video que vende — do creator pequeno ao grande — segue, em algum grau,
a mesma estrutura. Nao é formula magica: é engenharia de atencao e desejo.

A anatomia em 6 partes

> Gancho (0-3s): a frase/imagem que faz a pessoa parar o dedo. Sem isso, o resto nao é
visto.

> Contexto ou dor: por que isso importa pra quem esta assistindo. Conecte com um
problema real.

> Demonstracao: mostre o produto em uso. Mostrar convence muito mais do que falar.
> Prova: resultado, antes/depois, reacao, um detalhe que comprova que funciona.
> Oferta: deixe claro o beneficio e o preco/condicao. Facilite a decisao.

n '

> CTA: diga exatamente o que fazer — “ta na sacolinha”, “corre no link antes de acabar”.

A formula, resumida

Gancho > dor > demonstracao » prova > oferta » CTA.

Nem todo video usa as 6 na mesma ordem — mas 0s que vendem quase sempre tém
gancho forte e CTA claro.

O gancho e 80% do jogo

Os 3 primeiros segundos decidem se o video vai ser visto. Um gancho bom cria curiosidade,
mexe com uma dor ou promete um resultado. Fale ele olhando pra camera e emende direto na
demonstracao — sem enrolacao.

10 ganchos pra roubar agora

>  “Ninguém te contou isso sobre [produto]...”

> “Testei [produto] por 7 dias e nao esperava por isso.”

> “Se vocé sofre com [problemal], para tudo.”

> “Esse produto nao para de esgotar — e eu entendi por qué.”
>  “Antes eu [situacao], agora [resultado].”

> “3 motivos pra vocé comprar [produto] ainda hoje.”

>  “Vocé esta usando [produto] errado.”

> “Gastei caro pra descobrir que o barato resolvia.”

>  “POV: vocé finalmente achou o [produto] perfeito.”

> “Corre que ta com desconto e vai acabar.”
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Quer 50 desses? DICA
Este é s6 um aperitivo. O material “50 Ganchos que Seguram o Dedo” traz 50 aberturas

prontas por categoria — peca pra Tropa, é de graca.

Retencao: o segredo invisivel

De nada adianta um gancho bom se a pessoa sai ho meio. Retencao € manter o dedo parado
até o fim — e o algoritmo premia isso entregando pra mais gente.

> Cortes rapidos: nada de siléncio ou cena parada. Cada segundo tem que puxar o préximo.
> Texto na tela reforcando a fala — muita gente assiste sem som.

> Fale rapido e direto: uma ideia por frase.

> Deixe o melhor (resultado/preco) pro finalzinho pra segurar até o CTA.

Tropa - somostropa.com.br - @tropa.agencia



»

Frequeéncia, dados e escala

Como transformar videos soltos em uma maquina de vendas: constancia,
leitura de métricas e os erros que travam a primeira venda.
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Passo 4 — Frequéncia e consisténcia

Volume gera sorte. Quanto mais vocé posta, mais chances o algoritmo tem de achar o video
certo pro publico certo — e mais rapido vocé aprende.

> Poste todo dia, ou o mais perto disso que conseguir manter.

> Achou um formato que vendeu? Faca 5 variacoes antes de partir pra outro.

> Teste horarios diferentes e observe quando seu publico responde melhor.

> Nao suma depois de 3 videos: a maioria desiste bem antes da tracao aparecer.

Grave em lote DICA

Reserve um dia e grave 5 a 7 videos de uma vez. Assim vocé nunca fica sem conteudo

e mantém a constancia mesmo nos dias corridos.

Passo 5 — Lela os dados e dobre no que
funciona

Os numeros do préprio TikTok te dizem exatamente o que fazer a seguir. Vocé so precisa olhar
trés coisas e agir sobre elas:

> Retencao: onde as pessoas param de assistir. Caiu no comeco? Troque o gancho.

> Cliques (CTR): quantos foram pro produto. Baixo? Reforce a oferta e o CTA.

> Vendas (GMV): o que virou dinheiro. Vendeu? Faca mais parecido. Nao vendeu? Mude o
angulo.

O ciclo que faz a Tropa crescer
Postar > medir > dobrar no que vendeu » cortar o que nao vendeu »> repetir.
E simples e implacavel: deixe os dados mandarem, ndo o achismo.

Erros que travam a primeira venda

> Video bonito, mas sem gancho e sem CTA claro.
> Produto sem demanda, sem estoque ou com avaliacao ruim.
> Postar pouco e desistir cedo demais.

> Falar de tudo: sem nicho, vocé nao vira referéncia de nada.
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> lgnorar os niUmeros e repetir o que ja nao funcionou.

> Copiar o video dos outros sem colocar o seu angulo e a sua voz.

Seu plano dos 7 primeiros dias

Sem plano, guia nenhum vira resultado. Faca exatamente isto na préxima semana:

Ative sua conta de afiliado, ajuste a bio e escolha seu nicho.

Selecione 3 produtos que passem nos 5 filtros de curadoria.
Escreva 3 ganchos pra cada produto (use os exemplos deste guia).

Grave em lote: 5 a 7 videos curtos (15-30s), com gancho + demonstracao + CTA.

Poste 1 por dia e responda todos os comentéarios na primeira hora.
No fim da semana, olhe retencao, cliques e vendas de cada video.

Dobre no que teve melhor desempenho e corte o resto. Recomece o ciclo.

Perguntas que todo creator faz

Preciso de muitos seguidores?
Nao. Com bom conteldo e engajamento dé pra comecar com poucos. Quem vende é o video,

nao a fama.

Preciso aparecer nos videos?
Ajuda, mas nao é obrigatério. Da pra fazer contelido de demonstracao do produto sem

mostrar o rosto.
Quanto tempo até a primeira venda?

Nao existe prazo garantido. Com consisténcia e ajustes pelos dados, ela chega — desde que
VOCé nao pare no meio do caminho.
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Preciso pagar alguma coisa?

Ndo. Entrar é gratis e a comissao das suas vendas é sua. Na Tropa, quem paga a operacao sao
as marcas.

E se eu travar ou nao souber o que postar?

E pra isso que existe a Tropa: roteiros, ganchos, referéncias do que estd viralizando e uma
comunidade pra te destravar. Vocé nao precisa fazer isso sozinho.
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Bora pra Tropa?

Este guia € s6 uma amostra do que a Tropa faz por quem entra. A gente
conecta vocé a marcas boas e produtos que ja vendem — e cuida do resto.

> Comissao integral na fase inicial — a comissao da venda é sua.

> Produtos curados que ja vendem — vocé nao perde tempo testando.
> Suporte de conteudo: roteiros, ganchos e referéncias.

> Comunidade, ranking e reconhecimento. Ninguém vende sozinho.

Entrar pelo site — leva 30 segundos

somostropa.com.br > Sou Creator

Falar no WhatsApp agora »

@tropa.agencia - Agéncia de creators - TikTok Shop


https://somostropa.com.br
https://wa.me/5561994597000?text=Oi%21%20Quero%20entrar%20pra%20Tropa%20como%20creator.

